Framgangsrika afférer i Sverige

Férer med Sverige som tillvaxtmarknad

& il
FINSVE HOVINGH ¢~ PARTNERS

Sverige dr en mogen och attraktiv marknad — men ocksa kréavande dar framgang sallan avgors enbart av produkt

och pris, utan av hur ni séljer, forhandlar och paverkar beslut i svenska organisationer.

Den har utbildningen ar utformad for foretag som vill skapa langsiktig och lonsam tillvaxt

Ni lar er att:

- Skapa fortroende pa svenska kunders villkor

- Strukturera séljdialoger som leder fram3at

- Stalla fragor som driver beslut

- Férhandla och influera kundens beslutslogik

- Paverka beslut i konsensusdrivna organisationer

Utbildningen riktar sig framst till:
VD, forsaljningschefer, Key Account Managers,
forsaljare, affarsutvecklare och projektledare

Utbildningsformat:

- Interaktiv traning med aktivt deltagande

- Praktiska 6vningar baserade pa egna affarssituationer
- Verktyg och arbetssatt som kan anvandas direkt

- P4 svenska eller engelska (anpassas vid behov)

Datum och intresseanmaélan (2026)
For var planering, markera de utbildningstillfallen som
passar er. Garna flera méjliga alternativ.

OO FINSVE 1: 2+2+2 dagar (Stockholm eller Helsingfors)
1-2 september & 15-16 september & 6-7 oktober

COFINSVE 2: 2+2+2 dagar (Stockholm eller Helsingfors)
13-14 oktober & 22-23 oktober & 12-13 november

COFINSVE 3: 2+2+2 dagar (Stockholm eller Helsingfors)
10-11 november & 24-25 november & 15-16 december

Exklusivt for medlemmar i FINSVE
Prisexempel fran 445€* per person och dag
-1-2 deltagare 10 % medlemsrabatt

- 3 eller fler deltagare 20% medlemsrabatt

* Beraknad kostnad per person/dag for 6 dagars
utbildning i Stockholm enligt ovan, vid 20% rabatt.

Pris anges exklusive moms, lokalhyra, resor, kost och logi

och ev. Ovrigt. Totalt antal deltagare paverkar kostnaden.

Intresseanmalan ar inte bindande.

Vi anpassar utbildningen sa att den blir sa relevant och
vardeskapande for er som moéjligt, och ber er darfor
markera de omraden som &r viktigast for er nu.

Innehall - vad vill ni bli battre pa?

I Traffsakra behovs- och beslutsanalyser

[0 Skapa fortroende tidigt i salj- och affarsdialoger

1 Bemota invdndningar utan prispress

U Formulera attraktiva och relevanta offerter

[0 Strukturera saljprocesser som leder till beslut

0 Forhandla professionellt utan att skada relationen
[ Paverka samtliga med inflytande hos kunden

0 Komma till avslut och vinna affaren

[0 Hantera langa beslutsprocesser och ”vi aterkommer”
O Annat omrade:

Affarsvirde - vilka resultat vill ni uppna?

O Oka andelen vunna affarer / offerter

[0 Forkorta salj- och beslutsprocesser

O Oka vinstmarginaler utan att tappa affarer

I Tappa farre kunder i slutfasen

[0 Skapa tydligare beslut och nasta steg i moten

O Bygga langsiktiga kundrelationer i Sverige

[ Starka trygghet och sjalvfortroende i forhandlingar
O Fa battre betalt for vart varde

[0 Skapa ett enhetligt och professionellt arbetssatt
O Annat affarsmal:

Vi féredrar att utbildningen halls:
Oi Stockholm  OiHelsingfors [Bada fungerar bra
Sprak: [0Svenska [JEngelska [Bada fungerarbra

Foretag:

Kontaktperson:

Telefon:

E-post:

Antal deltagare:

Anmalan blir bindande forst efter var aterkoppling med forslag pa upplagg och pris samt skriftlig bekraftelse

fran bada parter. Platserna ar begransade och tilldelas enligt principen forst till kvarn. Datum kan justeras.

Sandes ifylld till: mats.johansson@hovingh.eu senast 15 maj 2026

Kontakta Mats pa +46706409333 for fragor och 6nskemal.



